
CLERGET Benjamin 
57 rue Gaston Dupuis 
54 920 Villers la Montagne 
: 06 32 73 55 85 
: clergetb@gmail.com 
Né le 06/10/1986 à Dijon 
 
 
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 

 

 
 
 
 
 
 

 
 
 
 
 
 

RESPONSABLE DE RAYON EN GRANDE DISTRIBUTION 

PARCOURS DOMAINES DE RESPONSABILITES  RESULTATS  

2008 à 2011 Responsable de rayon Nature (2008-09) puis Montagne (2009-11) 
 
 
 

 
 

Vendeuse  
 

 

DECATHLON 
LONGWY (54) 
 
Statut : cadre 
 
Equipe de 7 à 10 
personnes 
 

 
 

 
 

o Recrutement, formation et animation d‘une équipe. 
o Etude du marché et élaboration du projet commercial. 
o Gestion précise des stocks et de l’approvisionnement. 
o Merchandising et choix des gammes. 
o Pilote ‘Lean manufacturing’ (Kaizen) en magasin. 

2007 à 2008 Acheteur (Industriel) 
 
 
 

 
 

Vendeuse  
 

 

PLASTIC 
OMNIUM 
LANGRES (52) 
 
Statut : Apprenti 
 
 

 
 

 
 

o Gestion des contrats cadre.  
o Appels d'offres et sourcing. 
o Logistique et transport 
o Amélioration process achats (Démarche PDCA, 

études de coûts, prescriptions,..) 

2010 : Rayon Montagne (2,5M€) 
+25% de prog CA  
5ème performer France 
 
2009 : Rayon Nature (1M€)  
+35% de prog CA 
8ème performer France 
 

Gains de productivité sur les outils 
de production. 
Réduction des coûts de 
fonctionnement du service. 
 

     2007 

BRETAGNE 
PECHE & 
LOISIR 
 REDON (35) 
 
Statut : stagiaire 
 
 

 
 

 
 

Acheteur (Grossiste) 
 
 
 

 
 

Vendeuse  
 

 

o Importation et Négociation avec la Chine, l’Inde, le 
Canada et les Etats Unis. 

o Etude de marché avant importation de produit 
innovant. 

o Assainissement du stock 
o Développement du e-commerce 
 

Baisse du taux de fins de série. 
Gains de productivité sur la 
préparation des commandes. 
Accroissements des clients e-
commerce. 
 
 
 

FORMATION BAC +3 

♦ 2008 : Licence Professionnelle en alternance Management des Achats et des Ventes à l’International. 
MENTION BIEN (Management, stratégie, négociation, gestion financière, anglais des affaires, gestion en 
douane, logistique, Credoc,…). Université Nancy 2 (54) 

 
♦ 2007 : DUT Technique de Commercialisation (Achat/vente et négociation, études commerciales dans le 

grand Est, marketing et comptabilité) 
 
♦ 2005 : BAC Economique et Social option Sciences économiques 
 

  
 
 
 
 
 

AUTRES COMPETENCES et CENTRES D’INTERETS 

♦ Maitrise de l’ANGLAIS oral et écrit (3 mois passés aux Etats-Unis) 
 
♦ A l’aise avec l’outil informatique : EXCEL, PHOTOSHOP, SAP, SPHINX 
 
♦ Pêche à la mouche, plongée (Niveau 2), montagne (ski, trekking), voyages. 
 


